
Sesión 1
Refinando el corazón de todo buen pitch

Duración: 2 horas

Formato.
Taller práctico

Aquí empieza todo. Entenderás por qué la propuesta de valor es el 
corazón de cualquier  si no está clara, nada más lo estará. 
Definirás una propuesta sólida identificando a quién le hablas, el 
problema real que resuelves y el valor diferencial que entregas. 

Al finalizar, tendrás una base clara y potente lista para convertirse en 
cualquier versión de tu

Sesión 2
La vida está llena de pitches

(sobre todo la del )

Duración: 1 hora

Formato.
Charla interactiva

Un buen  no se improvisa, ni se copia y pega en todos lados. 

Aprenderás a adaptar tu mensaje según el contexto y objetivo: 
desde el  hasta el de ventas e inversionistas, 

entenderás por qué la propuesta de valor es el punto de partida y 
dominarás las estructuras base que todo  necesita.
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Sesión 3
Lo que un inversionista de verdad quiere ver

Duración: 1 hora

Formato.
Entrevista en vivo + preguntas y respuestas

Una charla sin filtros con un inversionista internacional. Conoce las 
métricas que realmente importan, qué despierta interés (y qué espanta) 
y los errores comunes que hacen fracasar una ronda de inversión. 

Envía tus preguntas por adelantado y descubre cómo piensa quien tiene    
el capital.

Sesión 5
De founder a founder: lo que debes saber   
cuándo sales a levantar capital

Duración: 2 horas

Formato.
Entrevista + retroalimentación en vivo

Aprende de un  exitoso que ya recorrió el camino                                  
del levantamiento de capital. 

Cerramos con una dinámica de  en vivo donde recibirás retroalimentación 
directa y consejos accionables del invitado y expertos. Una sesión para 
inspirarte y validar tu pitch con quienes ya estuvieron en tu lugar.

Sesión 4
Secretos para un pitch que la rompa 

con inversionistas

Duración: 2 horas

Formato.
Taller práctico

Aterriza tu  paso a paso. Diseñaremos una narrativa 
efectiva para destacar lo que los fondos valoran, sumando técnicas 
de comunicación para que tu mensaje sea fluido, claro y se quede 

dando vueltas en la cabeza del inversionista.
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